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News

SAVE THE DATE: Edgar K. Geffroy LIVE beim Mega-24Std.-Webinar "Wir sind Umsatz" am 
24. September 2010

  

Einmaliges Charity-Webinar rund um das Thema Vertrieb -  Nur 1nen 
Euro spenden und dabei sein!

Dies wird sicherlich für alle Verkäufer und Vertriebsmitarbeiter das absolute 
Weiterbildungs-Highlights des Jahres: 20 sehr renommierte und erfolgreiche Trainer und 
Speaker aus...

[more]

Neueste wissenschaftliche Erkenntnisse revolutionieren das Verkaufsgespräch

 Geffroy entwickelt modernes Verkaufstraining und Verkäufer - Coaching

Wir leben in einer regelrechten „Google-Gesellschaft“. Entscheidungen  - 
auch Kaufentscheidungen – werden zunehmend schneller und intuitiver 
getroffen. Doch was sind die tatsächlichen Kaufauslöser? Wie kann man 

heute...

[more]
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InMediasSales - Die Erfolgsstrategie für Modernes Verkaufen

 Mit diesem neuen konkreten Umsatzsteigungskonzept schaffen wir 
Unternehmenserfolg auf Abruf. Mit "InMediasSales" werden klassischen 
Vertriebsstrukturen mit neuen digitalen Internet-Tools und brandaktuellen 
Erkenntnissen der Neurowissenschaft kombiniert. Mit den Augen des 

Kunden wird der...

[more]
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CONSULTING

Konkret, innovativ 
und schnell 
umsetzbar sind die 

Sales-Consulting-Programme!

Wir benutzen den 3. Vertriebsweg, 
das Internet, auf eine neuartige Art 
und Weise...

mehr

VORTRÄGE

Führungskräfte und 
Mitarbeiter auf neue 
Heraus-forderungen 
einschwören!

Sie wollen Ihre 
Kunden für Ihr innovatives Produkt 
oder Ihre neuentwickelte 
Dienstleistung begeistern?

mehr

 

CLIENTING

Clienting als 
revolutionärer 
Ansatz des 
Customer 
Relationship 
Management!

Die Bedeutung des Kunden in eine 
neue Dimension heben wird die 
zentrale Aufgabe der 
Unternehmen...

mehr

SALESMONIAL

Das schnellste 

Verkaufssteigerungs-programm!

Promoten Sie Ihre Produkte oder 
Dienstleistungen auf einem völlig 
neuen Weg - schnell und effizient...

mehr

 

CHANGEMENT

Wandel als Chance. 
Alles fließt. Einfach 
gesagt. Schwer 
umgesetzt!

Die entscheidende 

PRODUKTE

"Bildung bringt 
Business". Unter 
diesem Motto unsere 
gesamte 
Produktpalette!

VORTRÄGE

Führungskräfte und 
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Heraus-forderungen 
einschwören!

Sie wollen Ihre 
Kunden für Ihr innovatives Produkt 
oder Ihre neuentwickelte 
Dienstleistung begeistern?

mehr
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CHANGEMENT

Wandel als Chance. 
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PRODUKTE

"Bildung bringt 
Business". Unter 
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gesamte 
Produktpalette!
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Die entscheidende 
Fähigkeit der Zukunft, nämlich, die 
Fähigkeit zum Wandel. Und zwar 
permanent...

mehr

Bücher, DVD, Video und Audio, 
Hörbücher, Software, Clienting 
Inside und vieles mehr online 
bestellen...

mehr
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